
Продвижение 
интернет-магазинов 
в Директе
Инструкция 
по настройке кампании



Запускаем первую 
кампанию в Директе
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Установите на вашем сайте счётчик аналитики Яндекс Метрики

Перейдите на сайт, зарегистрируйтесь и установите счётчик по инструкции.      

Подключите электронную коммерцию, чтобы Директе приносил больше 
покупок, а вы могли быстро оценить результат.

1. Перейдите к созданию кампании.

2. Введите ссылку на интернет-магазин.

Директ автоматически создаст объявления для всех ваших товаров, 
каталогов и всего магазина.

Если у вас есть профиль организации в Яндекс Бизнесе и карточка 
в Яндекс Картах, вы можете продвигать и её. Так ваша компания станет 
заметнее в списке организаций в результатах поиска и в Яндекс Картах.

https://metrika.yandex.ru/list/?utm_source=im_guide&utm_medium=file&utm_campaign=landing_105
https://yandex.ru/support/metrica/ecommerce/about.html?utm_source=im_guide&utm_medium=file&utm_campaign=landing_105
https://direct.yandex.ru/wizard/shopping/?utm_source=im_guide&utm_medium=file&utm_campaign=landing_105


3. Задайте регион показа объявлений.

Директ подберёт заинтересованную аудиторию и покажет объявления 
в поиске Яндекса и на сайтах партнёров Рекламной сети.

4. Выберите целевые действия, которые пользователь должен 
выполнить на сайте, и определите их цену.

Например, покупку или добавление товара в корзину. 
Директ настроит и оптимизирует кампанию так, 
чтобы она приносила больше конверсий.
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5. Укажите бюджет на продвижение.

Обозначьте, сколько вы планируете тратить на продвижение 
в течение недели.

Бюджета должно хватать минимум на 10 достижений целей в неделю.

6. Нажмите «Создать кампанию».

7. Пополните счёт.
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Готово!

Директ автоматически создаст объявления для всех 
товаров магазина, подберёт целевую аудиторию 
и интегрирует данные о продажах. Статистика будет 
доступна на странице кампании.


